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¡Bienvenidos!

Daremos inicio puntualmente a la 
hora indicada.  

Mientras tanto, ¡compártenos
desde dónde te conectas en el
chat!
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Taller avanzado 
de redacción de 
propuestas
26 de junio, 2025
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Presenters

Dave Holmes
Gerente de Programas Educativos
Candid
Pronombres masculinos

Tracy Kaufman
Gerente de Programas Educativos
Candid
Pronombres femeninos



Cada año, millones de 
organizaciones sin fines de lucro 
gastan miles de millones de dólares 
en todo el mundo. Candid descubre 
de dónde proviene ese dinero, 
adónde va y por qué es importante. 
Te brindamos la información que 
necesitas para hacer el bien.



Sí, estamos grabando la presentación 
de hoy.

Recibirás un enlace a la grabación por 
correo electrónico en las próximas 48 
horas.



Ejercicio
¿Qué es lo que más te gusta de la 
primavera? 
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Al finalizar esta capacitación, 
deberías poder:

• Explicar qué consideran los financiadores como una propuesta 
exitosa

• Encontrar y evaluar prospectos con una búsqueda basada en 
proyectos en Foundation Directory y determinar si son 
adecuados para tus necesidades

• Adaptar tu carta de intención (LOI) y/o borrador de propuesta al 
prospecto

• Revisar y evaluar propuestas de colegas



Encuesta
¿Cuál es tu experiencia redactando 
propuestas?



¿Qué hace que una propuesta 
de recaudación de fondos sea 
buena?

Mira el video
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Discusión

- Preséntate

- Menciona algo que Cassie dijo en el video que 
resonó contigo sobre redacción de propuestas
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• Planificación: El primer paso importante

• Investigación: Encontrar el prospecto 
adecuado

• Redacción: ¡y edición!

• Formato: Los financiadores están 
migrando a formatos en línea

El proceso de redacción de propuestas: una revisión
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Foundation Directory 

Inigualable en:

Alcance: Más de 240,000 financiadores, 
2 millones de beneficiarios, 4 millones de 
donaciones añadidas anualmente

Profundidad: Perfiles detallados de 
donantes, donativos, beneficiarios y 
empresas

Actualización: Diaria
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Primero, identifica tus necesidades

Hazte tres preguntas:

¿A quién sirves?

¿Dónde están?

¿Qué haces por ellos?
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Acceso a Foundation 
Directory
USUARIO:  candiddemos 
CONTRASEÑA: $mallNumber27
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¡Tu turno!

Usa FD para encontrar el financiador 
adecuado para tu proyecto
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Evalúa prospectos: posibilidad fuerte o débil

Hazte estas cinco preguntas al revisar cada prospecto:

¿Cumplo con los requisitos del donante?

¿La misión o el objetivo de mi proyecto es prioritario para 
este donante?

¿Qué tan grandes son las donaciones?

¿Este donante apoya organizaciones como la mía?

¿Conozco a alguien relacionado con este donante?
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¿Dónde puedes acceder a FDO?

1,400+
Aliados comunitarios
de Candid 

Por suscripción: 
fdo.org
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Acceso gratuito al Foundation Directory:

Visita/contacta a nuestros socios
comunitarios:
learning.candid.org/find-us/
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RECESO
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Revisión: Elementos típicos de una 
propuesta/LOI
• Resumen ejecutivo
• Narrativa
• Planteamiento de necesidad
• Descripción del proyecto
• Información de la organización
• Conclusión
• Presupuesto
• Materiales de apoyo
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Personalizando una 
solicitud para un 
donante específico
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¿Qué necesidad específica estás 
abordando?

• ¿Esa necesidad es mencionada por el 
donante? 

• ¿Usan otros términos?
• ¿Qué elementos abordas? ¿Qué quieres 

lograr?
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¿Qué quieres lograr?

• ¿Qué quiere el donante que suceda?
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¿Qué estrategias tienes para 
lograrlo?

• ¿Qué papel puede jugar el financiador?
• ¿Enfatizan la colaboración?
• ¿Qué no apoyan?
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¿Cómo sabrás si tienes 
éxito?
• ¿Cómo define el donante el éxito?
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¿Por qué eres la mejor organización 
para este trabajo?

• ¿Tienes una relación con el donante?
• ¿Qué tanto te conocen?
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Los donantes buscan el Sello de Transparencia para evaluar 
beneficiarios potenciales
Brinda a los financiadores la información que necesitan.

– Obtener un sello es gratuito.

– Tu información alimenta plataformas de 
donaciones como AmazonSmile y Facebook

– Al obtener el nivel Bronce, puedes agregar un 
botón de donación a tu perfil

– Encuentra orientación: 
learn.guidestar.org/profile-best-practices
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¿Cómo se sostendrá el proyecto a 
largo plazo?

• ¿Quién más te apoya?
• ¿Cómo encaja el financiador en tu plan de 

procuración?
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Conclusión
• ¿Hay algo más que mencionar sobre tu 

relación con el financiador?
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TIEMPO EN SILENCIO: 

Revisión de LOIs de muestra



• ¿Qué diferencias notaste entre 
la LOI general y la 
personalizada?

• Ponte en el lugar del donante: 
¿cuál preferirías recibir y por 
qué?

Discusión



Actividad individual:

¿Cómo personalizarías tu 
solicitud para un donante 
prospectivo?
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¿Preguntas?
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Revisión de LOI

Envía tu LOI para revisión a: 
david.holmes@candid.org
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¿Cómo lo hicimos?

Tu opinión es importante. Completa 
nuestra encuesta:

Encuesta del taller:

https://dcyf.jotform.com/astridflores/
candid-dcyf-tacb-workshop-survey-23



Gracias
Mantente en contacto y no te pierdas 
ninguna capacitación virtual:

Suscríbete al boletín de Candid Learning:

bit.ly/CandidLearningNewsletter


