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Taller de Mapeo de actores de
Cooperación Internacional



¿Quiénes somos?

Somos una Organización de la Sociedad Civil que busca ser un vínculo 
entre las OSC que trabajan, o quieren hacerlo, con apoyo de la 
Cooperación Internacional y los Agentes de Cooperación Internacional 
que realizan inversión social para el desarrollo en el país.



Unos datos 
antes…



Principales Donantes



Principales temáticas



Principales Actores de CI
Agencias de Cooperación

Internacional

Organismos 

Gubernamentales 

Extranjeros

Corporaciones o empresas

con programas filantrópicos

internacionales

Filántropos - individuos 

internacionales

Fundaciones Privadas 

Internacionales

Organismos 

Internacionales
Universidades

Organizaciones no 

Gubernamentales 

Internacionales

Gobiernos Locales a través 

de la Cooperación 

Descentralizada

Embajadas

Representaciones 

Extranjeras

Ministerios o Secretarías

de Relaciones Exteriores



Top 10 
Fundaciones 
EUA





Antes de comenzar 
a mapear 
donantes…



Importante: 

✓ Regla de oro: CREER QUE ALGUIEN QUIERE APOYARNOS

✓ Proyectar en el futuro a la organización (dónde queremos estar)

✓ Empezar por el final en nuestra mente…miremos todo el cuadro de la 

organización ¿quiénes somos y cuales son nuestras prioridades y 

fortalezas?

✓ Crear un PLAN, no sólo una propuesta



Importante: 

✓ Hacer la tarea: Investigar los perfiles de los donantes. Empezar 

primero por los que tengamos más cerca.

✓ Identificar las fuentes de apoyo que tienen interés en programas u 

organizaciones como la mía. Ver qué viene apoyando y en dónde.

✓ Si la idea/programa es bueno, el apoyo aparece.

✓ Requiere paciencia y tiempo, de 12 a 18 meses.



Organiza: 

✓ Carpetas, archivos, etc.

✓ Computadora

✓ Sitios Favoritos (REDECIM, Directorio RACI, AVINA, AMEXCID)

✓ Publicaciones

✓ Archivos institucionales



Organiza: 
Archivos de los donantes:

✓ Crear una carpeta para cada uno de los potenciales candidatos

✓ Organizarla alfabéticamente

✓ Crear archivos de la carpeta con el mismo nombre

✓ Mantener carpetas sincronizadas

Información Especial:

✓ Convocatorias para leer y evaluar

✓ Contacto de los donantes

✓ Propuestas.- status de cada una

✓ Proyectos activos



Analiza: 
Aspectos a evaluar a la hora de 
presentarse a una convocatoria

✓ Factibilidad de obtener la ayuda

✓ La relación entre el monto total de la 

convocatoria y la cantidad de proyectos a 

seleccionar

✓ Contar con la expertise necesaria

✓ Relación entre la visión del donante y la de la 

organización aplicante



Búsqueda de 
socios y 

actores de la CI



Ciclo básico de 
actividades para 
búsqueda de CI: Estudiar/

Investigar

Encontrar

Coincidencias

Invitar/

Aplicar

Seguimiento

Evaluar

Aprender



Estudiar / Investigar:

1) Las Necesidades y Fortalezas de la Organización

2) La comunidad y sus necesidades

3) Los potenciales donantes y sus objetivos/metas



Estudiar / Investigar:



Estudiar / Investigar:



Encontrar Coincidencias:

1) Organizar la lista de las necesidades de la organización y 

de los programas activos

2) Organizar la lista de los potenciales donantes y sus

objetivos/metas

3) Encontrar coincidencias entre los programas de la 

institución y los objetivos/metas de los donantes



Encontrar Coincidencias:



Convocatoria 

Abierta

Concursos Fondos 

Internacionales

Fondos Mixtos Embajadas

Enero Interamerican 

Foundation

Partnership for 

Transparency 

Fund (PTF)

Febrero Fundacion Ford

Marzo Ashoka Fellows Bill & Melinda 

Gates 

Foundation

Abril Embajada de 

Canadá

Mayo Premios VIVA Fondo de la 

Unión Europea

Junio Embajada de 

Japón

Julio FONTRA





Invitar/aplicar:

1) Llamada telefónica y/o correo electrónico

2) Carta de Intención (letter of inquiry)

3) Reunión

4) Concept Note/Paper

5) Propuesta Completa



Invitar/aplicar:



Invitar/aplicar:



Seguimiento:
1) Guardar copia de la propuesta enviada

2) Comunicar a la institución (staff, board, voluntarios)

3) Realizar seguimiento de todas las propuestas enviadas y su estado

4) Tomar nota de los requisitos del donante para los reportes

5) Comunicar al donante si otros donantes contribuyen al proyecto

6) Tratar de construir un vínculo de “aliado” con el donante



Seguimiento:



Seguimiento:



Evaluar:
1) Repasar los pasos realizados y ajustar

2) Tratar de averiguar porque las propuestas fueron financiadas o porque no

3) Estudiar el trabajo dedicado y la eficiencia

4) Actualizar los cambios en los programas de la organización

5) Actualizar cambios en las necesidades de la comunidad

6) Determinar quien podría ser el próximo donante para continuar



Aprender:
1) Aciertos y fallas

2) Áreas de Oportunidad (debilidades y fortalezas)

3) Capitalizar la experiencia

4) Repetir los puntos acertados y volverlos “la estrategia” ajustada a 

nuestra organización



¡GRACIAS!



Contáctanos

info@winguweb.org
/WinguTecnologiaSinFinesDeLucro
@desdewingu
/winguchannel
/wingu-tecnolog-a-sin-fines-de-lucro



ANUNCIO




